SOLICITUD DE
INFORMACION

® |lamada telefénica de
presentacion. Comprobar
que ha llegado la
informacion enviada y
concertar cita.

® Test de perfil.

® Firma NDA.

ENTREVISTA /
CUESTIONARIO

® Reunion face-to-face.

® Chequear la comprension
del proyecto del candidato.

® Entrevista y cuestionarios.

® Entregar documento de
divulgacion.

® |deas del candidato sobre
el pais.

® Programar visita a la ciudad.
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wellWo

Nuestro proceso de seleccion

VISITA CANDIDATO
EN SU PAIS

® Dudasy preguntas sobre el
proyecto.

® Chequear la comprension del
candidato de la propuesta.

® Preparar el HQy el “domestic
discovery day".
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DISCOVERY DAY
HQ y DOMESTIC

® Explicar al candidato cémo
serd el dia a dia.

® WellWo verifica el paisy el
candidato en el campo.

® Feel the WellWo experience
® Presentacion del personal.

® Plan de Negocios
personalizado para su pais.

ASUNTOS
LEGALES

® Ajustar condiciones
particulares del contrato.

® Meeting.
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DIA DECISIVO

iContrato de
franquicia!




